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在“林”下做文章
实现山间绿富双赢

在柘荣县宗远农民专业合作社，在郁郁葱葱的绿
荫下，天麻、黄精等林下种植的中药材正孕育着丰收
的希望。看着眼前的这片树林，合作社负责人郑伏灿
脸上满是幸福的期待。

2022年，郑伏灿返乡租下了楮坪乡仙岭村山林开
始种植天麻。仙岭村海拔较高，加之土质土壤肥沃、
气候条件适宜等综合优势，种植的天麻质优、个大。
市场的良好反馈让郑伏灿有了扩大规模的打算。但
资金瓶颈成了横在他“雄心壮志”前的一大难题。

“为了筹集扩大生产的资金，我也曾找过一些银
行。但由于缺乏质押物，办理的贷款额度低、期限
短。这对于林场动辄数十、上百万元的资金投入来说
无疑是杯水车薪。”郑伏灿说。

正当他一筹莫展时，转机出现。2024 年 5 月，柘
荣农信联社信贷员为他带来了好消息。福建省农村
信用社联合社宁德办事处与宁德市林业局、邮储银行
宁德市分行、宁德市汇融投资集团有限公司联合推出
了“林e贷”产品。他的条件符合申报要求。

随后，柘荣农信联社工作人员多次上门指导、协
助他办理相关手续，很快 100 万元的贷款打入了他的
账户。

有了资金的支持，郑伏灿发展生产的底气和冲劲
更足了。

一年多过去。如今，该合作社种植的规模从原来
的100余亩扩大到200余亩，并购置了天麻清洗、蒸煮
及烘干等一系列的专业设备。在今年，他又有了新打
算——和厦门食品企业合作联合开发天麻、黄精等中
药材食品。

郑伏灿山间“掘金”的故事是柘荣农信联社大力
扶持林下经济的一个缩影。

绿色，是柘荣的亮丽底色。柘荣县林地面积
67.19 万亩，森林覆盖率 71.17%，是“国家林下经济示
范基地”。但在林业产业发展过程中，前期投入大、产
出周期长，林业经营主体融资难、融资贵、融资慢等问
题是制约产业高质量发展的重要因素。

如何用金融杠杆助力绿色产业做大做强？
问需于民、服务于林。2024年5月，借着“林 e贷”

在柘荣试点的春风，柘荣农信联社开启了“非标生产要
素+林业经营票证+线上金融产品”政银企合作新模式。

“林业经营主体只需将林业产业经营票证和贷款
需求上传至农村生产要素流转融资平台，我们对资料
审核即可为其办理‘林 e 贷’放款，整体操作流程很便
捷，不仅无须抵押，还可随借随还。”柘荣农信联社普
惠金融部经理吴丽娟介绍，“林e贷”具有利率低、年限
长、手续简等优点，有效破解了林业产业非标要素变
现难题，进一步盘活林下空间资源，打通了“绿水青
山”与“金山银山”之间的转换通道。

在因地制宜挖掘抵质押与农林要素，不断丰富绿
色金融产品货架的同时，柘荣农信联社还深化与林业
局沟通合作，通过福农平台累计为
159 户新型林业主体客户

建档、评级，为新型林业经营主体提供更加快捷、高
效、优质的金融服务。截至目前，柘荣县“林 e 贷”授
信7户、金额495万元。

在“链”上聚合力
助力产业“参”生不息

这几天，柘荣县黄柏乡游家边村参农张宗凤进入了
一年中忙碌的时段——她种植的60亩参田丰收在即。

从 6 年前，张宗凤获得第一笔贷款起，在她产业
发展路上柘荣农信联社始终一路相伴。从最早授信5
万元到如今30万元，多年来，柘荣农信联社的扶持力
度随着她种植规模的扩大也在持续加码。

“这些年，太子参种植的成本增加。60亩参田，苗
种、化肥、用工一年开销在 50 万元以上，资金压力不
小。还好有柘荣农信联社的大力支持，才使我一步步
稳健地发展到今天。”张宗凤笑着说。

在柘荣，一笔笔金融“及时雨”不仅呵护了参田里
的“金种子”，更稳住了参农一整年生计和希望。

“柘荣太子参”是全国闻名的道地药材，年产量约
占全国太子参总产量的一半以上，是柘荣县乡村振兴
的主导产业之一。近年来，柘荣农信联社充分发挥金
融助推乡村振兴作用，推动农村生产要素融资与太子
参溯源、林药经济发展深度融合，引金融“活水”浇灌

“产业之花”，为柘荣太子参产业保驾护航。
“之前由于太子参市场需求不足和库存压力，遇到

了资金周转不足的问题，柘荣农信联社为我们发放了
200万元的贷款，帮助企业渡过了难关。”福建招福太子
参有限公司董事长陈桂寿谈起“福参贷”感触颇深。

“福参贷”是由柘荣农信联社提供授信，担保公司
提供授信担保，太子参专业仓储物流公司提供太子参
监管仓库、估价服务及流转处置等，整合各方优势合
作开发的金融产品。“该产品具有风险小、利率低、标
准仓储、安全有保障、便捷高效的特点，有效缓解经营
太子参企业及个人流动资金不足问题。”柘荣农信联
社普惠金融部工作人员介绍。

对一个产业的扶持，不仅是精准的产品定位，更是
全产业链的聚焦。围绕柘荣“以药兴县、以药富民”的
发展战略，柘荣农信联社制定太子参产业综合金融服
务方案，从种植、加工、收储、流通、交易等全产业链着
手，提供产业平台、贷款、信用卡、收单等全流程金融服
务，让金融“血液”奔涌在产业发展的大动脉中——

联合柘荣县政府、太子参协会设计了以太子参形
象为背景的“太子参”贷记卡和普惠卡，为太子参相关
产业的客户提供专属服务。

携手柘荣县农业农村局，作为独家金融机构参与太
子参良种繁育推广行动，对接当地太子参GAP示范基地
农业经营主体，为太子参产业发展提供专项金融支持。

紧握数字化转型脉搏，借助柘荣太子参大数据溯
源平台，对太子参种植户、经纪人进行精准画像，以此
作为增信、降低利率、轻化担保等依据。

……
在金融力量的强势“贷”动下，产业链越舞越精

彩。截至今年 6 月底，柘荣农信联社已发放“福参贷”
14笔，金额达1360万元，为柘荣县太子参产业发展授
信近1亿元。

在“美”上下功夫
解锁文旅新兴业态

生态宝库的殷实，不仅供应了琳琅满目的优质生
态产品，也赋予了柘荣千般美景，绽放出文旅融合的
多彩魅力。在柘荣文旅经济“枝繁叶茂”的背后，离不
开金融“雨露”的滋养。

漫步于靴岭尾村，仿佛穿梭在一幅幅立体的剪纸
画中。从精致的窗花到优雅的门饰，再到雕梁画栋的
屋檐，都诉说着剪纸艺术的细腻与深邃。作为远近闻
名的“剪纸特色村”，近年来，靴岭尾村围绕“清新乡
野、文创田园”的发展定位，积极探索“文创+旅游”的
发展新模式，让乡村因艺术的融入而焕发生机。

这一嬗变过程中，柘荣农信联社一路守护。一直
扎根在该村的柘荣县小红鞋文创有限公司便是其中
的受益者。

柘荣县小红鞋文创有限公司是一家由城郊乡靴岭
尾村党支部成立的，以非遗剪纸文化、特色农产品为亮
点的农民文创企业。在今年1月，该企业遭遇了大多数
初创小微企业不得不面对的难题——资金瓶颈。

作为靴岭尾村“市级信用村”建设主办行，柘荣农
信联社了解情况后，积极对接相关负责人，强化融资
融智融情服务，为该企业提供 50 万元的资金支持，使
其卸下顾虑“整装”再出发。

在靴岭尾村，像这样“雪中送炭”的故事还有很
多。在柘荣农信联社的助力下，昔日冷落的小山村踏
上了“变身”之路。随着农文旅产业深度融合，来自全
国各地的游客、研学团队纷至沓来，该村研学产业发
展按下了“快进键”。如今，小山村的人气越来越旺，
农民的荷包也充实了起来。

乡村要振兴，产业是关键。如何走好文旅之路，
重塑乡村之美？柘荣农信联社找准金融与旅游产业
供需结合点，以优质金融服务助力柘荣文旅产业高质
量发展。

针对非遗，开发专项特色贷，支持非遗传承主体
发展，让传统文化焕发新机；推出“民宿贷”，从客户准
入、贷款利率、担保方式等方面给出最优解，为民宿产
业发展“鼓劲撑腰”；进一步拓宽“福村贷”辐射圈，支
持农村股份经济合作社盘活集体资产资源、发展特色
优势产业……

持续加大的金融支持力度，助力乡村旅游发展与
乡村振兴战略的“无缝对接”。截至 6 月末，柘荣农信
联社累计向 214 户文旅经营主体发放贷款 3290.41 万
元，精准滴灌文旅产业发展。其中，为福建省烽火西
竹岔文旅发展有限公司等 3 家聚焦土楼、非遗的企业
提供 185 万元专项贷款；向 27 家民宿经营主体发放
454.92万元文旅专项贷款，助力了地方特色文旅资源
转化为经济发展优势。

“今后，我们将持续发挥绿色金融主力军和乡村
振兴主办行作用，在主动探索生态优先、绿色先行的

‘金融+产业’发展新路径上展现农信作为，以精准、高
效的金融解决方案为柘荣高质量发展注入绿色动
能。”柘荣农信联社董事长林岩水表示。

□ 茹捷
（本版图片除署名外均由柘荣农信联社提供）

林下经济“绽放”新活力，走出
了一条“不砍树，也能富”的发展新
路径；太子参产业加快迈向一、二、
三产融合发展，年产销量牢牢占据
全国的“半壁江山”；美丽乡村借着
文旅发展春风，将好生态、好风景化
为好产业、好“钱”景……在山城柘
荣“绿动能”翻涌的背后，是源源不
断注入的金融“活水”。

在产业向“绿”跃迁的过程中，
金融力量无疑是重要的“助推器”。
近年来，柘荣农信联社牢固树立和
践行“绿水青山就是金山银山”理
念，将绿色金融作为履行社会责任、
服务实体经济的重要着力点，持续
提升绿色金融服务能力，以金融“活
水”浇灌绿色产业，在柘荣的绿色图
谱上，写下了浓墨重彩的一笔。

活水润山城 绿野逐新机
——柘荣农信联社为绿色产业发展赋能增效

▲太子参大数据溯源平台 袁镔 摄

▲柘荣农信联社党委与柘荣县城郊乡靴岭尾
村党组织签订党建共建协议

深入田间地头送去金融助力深入田间地头送去金融助力

▲柘荣农信联社信贷员向参农
了解资金需求

农信金融服务队走进林下基地了解产业现状农信金融服务队走进林下基地了解产业现状

▲走访文创企业

回访回访““林林ee贷贷””授信户授信户


